
Kundennetzwerke  
verbinden – Synergien 
erfolgreich nutzen.

Wir geben deiner Zukunft ein Zuhause.
S Finanzgruppe · www.lbs-immobilien-profis.de

Unsere Tippgeber-Kooperation.
Für beide Seiten eine Zusammenarbeit 
mit vielen Pluspunkten

Netzwerk 
aktivieren

Interessenten 
überleiten

Tipp-Erfolg als
On-Top-Ertrag
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Die B2B-
Tipp-Kooperation  
mit der LBS.
Profitiere mit uns noch 
effizienter von deinem großen 
Kunden-Netzwerk. In drei 
Schritten zum persönlichen 
Tipp-Erfolg.

www.lbs-immobilien-profis.de



Im Rahmen unserer Tippgeber-Kooperation geht es im Wesentlichen um die gegenseitige Aktivierung von 
Kundenstämmen. Wir treten gegenüber unseren Kunden dabei als Markenbotschafter deiner Firma und 
deinen Dienstleistungen auf. Ein Immobilienmakler der LBS hat bspw. 30 Objekte p. a. in der Vermarktung. 
Dabei kommt er im Schnitt mit 25 – 50 qualifizieren Interessenten pro Objekt in persönlichen Kontakt. 
Das sind weit über 1.000 direkte und wertvolle Kundenkontakte, bei denen wir deine Marke und deine 
Dienstleistungen positiv platzieren könnten.

Im Gegenzug multiplizierst du unsere Dienstleistungen bei deinen Kunden und wirst damit zu unserem 
Markenbotschafter. Selbstverständlich vergüten wir die Tipps aus dieser Verzahnung im Erfolgsfall. Und 
das kann sich für dich sehr schnell rechnen! Deine Tipp-Prämie* ergibt sich aus einer durch dich entstande-
nen, erfolgreichen Courtage. Die „Courtage“ – auch geläufig Maklerprovision – wird nach notarieller 
Beurkundung fällig und je hälftig vom Eigentümer und Käufer an den Makler bezahlt. 
Davon könntest du dann im Erfolgsfall sofort profitieren!

Haben wir dich überzeugt? 
Dann lass uns gerne sprechen!

Unsere B2B-Tippgeber-Kooperation.
Für beide Seiten eine Zusammenarbeit mit vielen Pluspunkten.

www.lbs-immobilien-profis.de

* Bitte den Eigentümer vor Weitergabe der Kontaktdaten um sein Einverständnis.

Ihr Immobilien-Profi der LBS 
in Springe 
 
Ralph-Erik Abel 
Immobilienberater  
 
LBS-Beratungscenter Springe 
Zum Oberntor 15 
31832 Springe 
 

www.lbs-immobilien-profis.de

Beispiel: Sie „tippen“ uns einen Interessenten, der sein Einfamilienhaus oder seine Eigentumswohnung
über uns verkauft. Das würde für Sie eine Tipp-Prämie* in Höhe von 6 % der Courtage (netto) bedeuten.
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